


Break-even analyse
Handleiding



Introductie

Een break-even analyse onthult de 

verkoopaantallen en omzet die nodig zijn 

om kosten te dekken. Deze tool belicht 

zowel variabele als vaste kosten per 

product, en berekent op basis daarvan de 

dekkingsbijdrage per eenheid. Hiermee 

kunnen we de break-even verkoopaantallen 

en omzet bepalen, cruciale stappen voor 

bedrijfsplanning en financiële evaluatie.

Tips 
 

Gebruik 

In dit model is het de bedoeling om alle 

lichtblauwe vakken in te vullen met de 

gegevens van uw onderneming. Op basis 

van de ingevulde uitgangspunten stelt het 

model de verkoopaantallen en omzet voor u 

op.

 

Vaak is het bijvoorbeeld lastig om de 

personeelskosten of overheadkosten per 

product te bepalen. Het is daarom 

essentieel om regelmatig uw 

kostenstructuur en verkoopomstandigheden 

te evalueren om de nauwkeurigheid van uw 

break-even analyse te behouden. Wees 

voorzichtig bij het interpreteren van het 

break-even punt als een maatstaf voor 

succes. Het bereiken van het break-even 

punt betekent niet automatisch dat u 

winstgevend bent, omdat het geen rekening 

houdt met aspecten zoals investeringen en 

cashflow. Gebruik dit model daarom ook 

uitsluitend ter indicatie. 
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